ZERTIFIKAT

fir die Teilnahme am

24. IGVM-Versicherungsmakler-Forum
am 07.03.2025 in Fulda

Guido Hellweg
Martinstr. 61a, 59067 Hamm

an folgenden Fachseminaren:;

e Vom Nebenjob zum Unternehmer & Platz 1 bei Google

e Wie Inr Kunde mehr Freude an seiner Altersvorsorge hat,
dank Nettopolice

e Bedarfsanalyse, umfassende Rundumberatung

(naheres zu den Themen in der Anlage “Seminarplan”)

in der Zeit von
10:15 Uhr bis 12.45 Uhr & 14:00 Uhr bis 15:45 Uhr
& 16:15 Uhr bis 17:15 Uhr

5,0 Zeitstunden
=

Interessengemelnschaft Deutscher
Versicherungsmaokler e\

Fulda, 14. April 2025 g . Z‘;

Stefan Rumpp - Fachwirt fUr Finanzberatung (IHK) und Vorsitzender
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Weiterbildungsplan - IGVM-Tagung am 07.03.2025 in

Fulda

Titel:

Zeit:
WBZ:

Referentin:

Beschreibung:

Zielgruppe:

Seminarziel:

Titel:

WBZ:

Referent:

Beschreibung:

Zielgruppe:

Seminarziel:

Vom Nebenjob zum Unternehmer & Platz 1 bei
Google

10:15 Uhr bis 12.45 Uhr (mit 15 Minuten Pause)
150 Minuten
Tobias und Stefan Bierl, Bierl Finanzberatung GmbH

Lernen Sie, welche Herausforderungen uns in der Kundenberatung
begegnet sind und wie wir durch gezielte Strategien, Schulungen und
Kundenorientierung daran gewachsen sind.

Versicherungsmakler mit eigener Zulassung

Die Teilnehmer erfahren, wie Sie mithilfe von Branchenwissens und
moderner Online-Strategien einen kundenorientierten Rundum-Service
gestalten. Wie kurze Kommunikationswege und hohe Transparenz die
Kundenzufriedenheit steigern. Daruber hinaus lernen Sie, wie Sie eine
strukturierte Beratung aufbauen, indem Sie die Vorteile digitaler Konzepte
mit personlicher Betreuung vor Ort kombinieren. Individuelle Kunden-
bedurfnisse und passgenaue Versicherungslésungen runden die
Informationen ab. Finden Sie Einblicke in alle relevanten Versicherungs-
bereiche und erfahren Sie, wie Sie lhren Kunden ein sicheres Geflihl
vermitteln. Verbessern Sie lhre Serviceleistungen kontinuierlich durch
Kundenerfahrungen und statistische Auswertungen.

Wie Ilhr Kunde mehr Freude an seiner Alters-
vorsorge hat, dank Nettopolice

14:00 Uhr bis 15:45 Uhr (mit 15 Minuten Pause)
90 Minuten
Dennis Keller, Haiger GmbH

Wie Sie die Moglichkeiten der Nettopolice (Rentenversicherung) in der
Beratung, Dokumentation und Ausschreibung fur Ihren Kunden nutzen,
um seine Altersversorgung sicherzustellen. Dabei werden diese Policen
Investmentsparen gegenubergestellt.

Alle Versicherungsmakler mit eigener Zulassung.

Die Teilnehmer erhalten wichtige Informationen zum Umgang mit
Nettopolicen. Der Berater lernt die Unterschiede zu Investmentfonds
kennen, zu erklaren und dem Kunden darzustellen. Die Teilnehmer
erkennen die Grenzen der Policen, die Vor- und Nachteile und vermeiden
typische Fehler.



Titel:
Zeit:
WB2Z:
Referent:

Beschreibung:

Zielgruppe:

Seminarziel:

Bedarfsanalyse, umfassende Rundumberatung

16:15 Uhr bis 17:15 Uhr
60 Minuten
Matthias Fischer, W. Fischer Versicherungsmakler GmbH

Wie Sie beim Kunden eine Bedarfsanalyse durchfiihren, um eine
vollstandige Beratung sicherzustellen.

Alle Versicherungsmakler mit eigener Zulassung.

Die Teilnehmer erhalten wichtige Informationen zur Bedarfsanalyse,
erarbeiten Hilfsmittel, um diese zu erstellen und lernen gemeinsam Wege
kennen, um eine strukturierte Rundumberatung sicherzustellen. Dabei
wird als Tool, das Tool der Vema Versicherungsmakler e.G. genutzt
(»VEMARIisk“)

Berlin, den 16.01.2025
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(1. stellv. Vorsitzender)
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